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Förord
Det är inte konstigt att fler och fler funderar kring biodling som ett framtida 
yrke, biodling är spännande, lärorikt och ett variationsrikt arbete. Det är lätt 
att bli fascinerad av de flitiga binas samspel med naturen och rätt skött kan 
biodling också vara ekonomiskt lönsamt.

Biodling har de senaste åren blivit mycket populärt och nybörjarkurserna är 
ofta fullbokade. Det är härligt att så många vill ta steget in i binas fascinera-
de värld.

Att driva ett biodlingsföretag är dock mer än att vara biodlare, det krävs 
kunskap i företagande och förmåga att planera, genomföra och utvärdera ett 
verksamhetsår. Det behövs ett systematiskt skötselsätt och rationell hante-
ring av kuporna likväl som livsmedelssäkra och kostnadseffektiva produk-
tionslokaler. För att lyckas krävs även en tydlig försäljningsstrategi samt 
marknadsföringsaktiviteter med mera.

Framgångsrik skötsel av bina i en 
yrkesbiodling handlar till stor del om 
att göra rätt åtgärd i bisamhället vid 
rätt tidpunkt. Det är viktigt att kunna 
läsa av naturen och stimulera bisam-
hällets tillväxt. Att med rätt ingrepp 
i tid förhindra att samhället svärmar 
samt att hålla bina friska är alla viktiga 
framgångsfaktorer för att lyckas med 
biodling oavsett driftform. För detta 
krävs erfarenhet, en blick för bisamhäl-
let som organism samt god planering 
och organisationsförmåga.

Med denna bok hoppas vi kunna ge er 
de verktyg som behövs gällande plane-
ring och organisering av arbetet i er bi-
odlingsverksamhet. Som biodlare måste 
man själv bygga upp ett system som 
passar utifrån sina egna förutsättningar 
och plats som verksamheten bedrivs 
på. Att helt kopiera en annan biodlares 
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driftsystem fungerar sällan bra.
Med erfarenhet måste biodlaren sedan testa systemet, hitta dess svagheter 
och finna förbättringar. Tillsammans med en djupare kunskap om bina 
och en bra dialog med kollegor i branschen byggs sedan en stabil driftform. 
Driftformen ska kunna stå emot diverse olika prövningar, ge ett bra logis-
tikflöde som rationaliserar verksamheten och gör den lönsam samt skapar 
produkter och tjänster av hög kvalitet.

Utvecklingspotentialen för svensk yrkesbiodling är stor, och det finns en fara 
att nöja sig med det som är. Vi behöver tillsammans satsa vidare med mer 
utbildning, bättre produktutveckling och kontinuerlig bearbetning av nya 
marknader för våra produkter och tjänster.

Tillsammans kan vi fortsätta att utveckla vår bransch!
Lycka till med uppstarten och den fortsatta driften av ert biodlingsföretag!

Richard Johansson
Sveriges Biodlares Riksförbund
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Starta ett biodlingsföretag
Det första du behöver göra om du går i tankarna att starta ett 

biodlingsföretag är att börja planera verksamheten. 

Ha en plan
Uppbyggnad, drift och utveckling av verksamheten bör följa en planering 
och noga beräknas. Varje beslut kommer påverka företaget och dess framtida 
lönsamhet. Första steget i planeringen bör vara att göra en affärsplan.

Att göra en affärsplan

En affärsplan är ett samlat dokument som beskriver företaget. Därmed 
blir det verksamhetens långsiktiga strategi. Det kan kännas betungande att 
börja med att sätta ihop ett så omfattande dokument och svara på så många 
detaljerade frågor när allt man vill är att sätta i gång med de mer praktiska 
delarna av det nya företaget. Det är fullt förståeligt, men tiden man lägger 
ner här är välinvesterad.

En välarbetad affärsplan gör att man alltid vet vart man är på väg och att 
man alltid har något att referera till och visa när man ska presentera sin 
verksamhet för bank, potentiella investerare, affärspartners eller andra som 
kan ha intresse i företaget. Det är också lättare att se om, och i så fall var, 
man kan tänkas behöva göra förbättringar.

En affärsplan kan vara utformad 
på lite olika sätt men brukar alltid 
innehålla företagets idé, kunder och 
affärsmodell. Här ges ett exempel på 
vad en affärsplan kan innehålla för en 
så bra start och grund som möjligt. 
Ta för vana att läsa igenom och upp-
datera affärsplanen årligen. 
På så vis är den alltid aktuell och man 
riskerar inte att stå utan strategier om 
verksamheten med åren skulle för-
ändras åt ett håll som ligger utanför 
den ursprungliga planen.
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Affärsplan

Företagsnamn

Namnet på företaget ska berätta vilka ni är. 
Många har redan tänkt ut ett namn som står på honungs-
burken sedan en tid tillbaka. Men är det ett bra namn på 
ert framtida företag och dess verksamhet? Namnet kanske 
fungerar bra lokalt men speglar det företagets affärsidé för 
framtiden? Välj namn med omsorg och välj ett namn som 
representerar er och företagets identitet. Namnet bär ni 
alltid med er i kontakter med kunder, leverantörer, 
myndigheter och andra intressenter runt er verksamhet.

Affärsidé

Börja med att beskriva företagets verksamhet och historik. 
Vilka är ni? 
Vad är det ni säljer? 
Vad är det som är unikt med just er verksamhet?
Hur länge har ni funnits på marknaden? 
Hur många är ni som arbetar i verksamheten? 

Vision

Vad är det ni vill uppnå med företaget? Vilket behov på marknaden fyller ni? 
Vilket problem löser ni åt kunden och hur? Vem vänder ni er till?

Mål

Mål kan delas upp i flertalet underkategorier. Fundera på vilka mål som 
finns på kort sikt (<2 år), på längre sikt (2–5 år) och på lång sikt (>5år). Mål 
kan finnas i varje del av verksamheten och kan omfatta allt från omsättning, 
volym på produktionen, antal kunder till antal invintrade samhällen eller 
klick på en hemsida. Hur många, hur stora och vilka mål man sätter upp är 
helt individuellt, men tänk på att de ska vara tidsbestämda, specifika, 
relevanta och mätbara.  

Marknad

Var ska ni sälja? I vilket geografiskt område och i vilken bransch säljer ni era 
produkter/tjänster? Hur ser denna marknad ut? Hur har den sett ut 
historiskt och hur tror ni att marknaden kommer att förändras framöver?

AFFÄRSPLAN

Illustration: Ann-Sofie Alfsdotter
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Kunder

Vilka ska ni sälja till? Lista era kundgrupper. Hur ser deras köpbeteende ut? 
Var hittar ni dem? Och vilket/vilka behov tillgodoser ni dem?

Konkurrens

Vilka är konkurrenterna? Ju bättre man känner verksamheterna som 
konkurrerar om marknadsandelar, desto bättre utgångsläge har företaget. 
Lista konkurrenterna. Hur ser deras verksamhet ut? Hur mycket omsätter 
de? Vad gör de bättre och/eller sämre än ni? Hur är relationen er sins-
emellan. Finns det chans att ni kan samarbeta eller riskerar det att bli en 
infekterad stämning mellan er? Och hur påverkar detta er verksamhet?

Produkter / Tjänster

Vad erbjuder ni? Vad är unikt med just er produkt eller tjänst? 
Vad är fördelar/nackdelar jämfört med konkurrenterna?

Affärsmodell

En affärsmodell beskriver hur intäkter kommer in i företaget, hur varor och 
tjänster produceras, hur kunderna får tillgång till produkt/tjänst och vilket 
mervärde de skapar. Vad har ni för prismodell/prisnivå? Hur står den sig 
jämfört med konkurrenterna? Kan ni erbjuda något annat mervärde? Vad 
har ni för marginal? Hur ska företagets produkter/tjänster säljas, betalas och 
levereras? Hur vårdar ni era kundrelationer?

Marknadsplan

Hur profilerar ni företaget (till exempel logotyp, grafisk design) och hur 
paketeras era produkter/tjänster? Hur gör ni företaget och era produkter/
tjänster synliga? Hur når ni ut på marknaden? Genom personlig försäljning? 
Marknadsföring? PR? 

Resurser

Vad har företaget för finansiella-, fysiska- och imateriella resurser? Kan ni gå 
in med startkapital själva eller behöver ni låna pengar? 

Hållbarhet

Hur arbetar företaget för att minimera negativ miljöpåverkan? Hur tänker ni 
kring social hållbarhet (jämställdhet, mångfald, arbetsvillkor, affärsetik och 
mänskliga rättigheter)?
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Företagaren

Vem är du/ni som ska driva företaget? Vad har ni för kompetens, utbildning, 
tidigare erfarenheter och förutsättningar?

SWOT Analys

Vad har verksamheten för svaga respektive starka sidor? Vad finns det för hot 
som kan dyka upp i framtiden och vilka möjligheter finns för verksamheten? 

Riskanalys/exit strategy

Det är viktigt att göra en riskanalys på hela sin verksamhet utifrån de 
oplanerade situationer som skulle kunna uppstå i omvärlden och i den egna 
verksamheten. Se alltid till att ha en ”exit strategy”, en väg ut om något går 
dåligt. Dåliga skördeår, sjukdomsutbrott, höga vinterförluster, tappade för-
säljningsavtal med butiker etc. Samtidigt behöver vi vara förberedda på de 
affärsmöjligheter som kan dyka upp. Precis som de flesta verksamheter inom 
de gröna näringarna är biodling cykliskt. Vi påverkas av väder, marknads-
krafter och statliga beslut. Mycket är utom vår kontroll och det bästa vi kan 
göra är att förbereda oss så gott det går.

FÖRDELAR
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Registrera och starta verksamheten

I Sverige har vi tre olika inkomstslag och beskattningen är olika beroende på 
vilket inkomstslag som inkomsterna tillhör:

Näringsverksamhet
Kapital
Tjänst

Om verksamheten inte ska beskattas i något av inkomstslagen näringsverk-
samhet eller kapital hör den till tjänst.

Inom inkomstslaget tjänst skiljer man på: 

Hobbyverksamhet

Verksamhet som är självständig och varaktig, men saknar vinstsyfte.

Annan inkomst av tjänst

Om verksamheten är knuten till en anställning eller till att utföra ett upp-
drag åt någon annan. 

Hobby skiljer sig från annan inkomst av tjänst genom att:

Resultatet av verksamheten beräknas för sig.
Om det blir underskott behandlas det på särskilt sätt.
Om det blir överskott ska du betala egenavgifter.

Det är mycket vanligt att man börjar med biodling som hobby,  
verksamheten växer och en affärsidé uppstår.

Ger din hobby inkomster?

Om du får överskott på din hobbyverksamhet ska du betala skatt för det. 
Hobbyn kan till exempel vara hemslöjd, biodling, trädgårdsodling, djurupp-
födning, jakt, fiske, hästsport eller kulturell verksamhet. 

y p j , g, g g, j pp
födning, jakt, fiske, hästsport eller kulturell verksamhet. 


